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Como Fijar Precios Rentables sin Adivinar. La féormula
financiera que protege tu utilidad

Una guia prdctica para empresarios, emprendedores y consultores que
desean fijar precios con inteligencia financiera.

————

Introduccién: Vendes pero... ¢Realmente ganas?

Uno de los errores mds comunes —y costosos— es fijar precios sin
comprender su impacto real en la rentabilidad. Muchas empresas creen que
ganar el cliente es suficiente, pero si el precio no cubre costos reales, ni
considera mdargenes sanos ni absorbe descuentos habituales, la venta
puede ser una pérdida camuflada.

Este E-book estd diseffado para ayudarte a construir una politica de precios
financieramente inteligente. Aqui aprenderds a evitar errores frecuentes,
estimar precios con visién estratégica y usar BST FinanceNavigator (BSTFN)
para visualizar si lo que vendes, verdaderamente suma valor.
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1. El precio no es solo una cifra: es una decision estratégica

Tu precio define a quién atraes, cudnto ganas y cudn sostenible es tu
operacion. Fijarlo sin analizar el modelo de negocio, el mercado y la
estructura financiera es dejar tu rentabilidad al azar.

2. Los errores mdas comunes al definir precios

1) Aplicar un porcentaje sobre el costo sin considerar el margen sobre venta.
2) Fijar precios solo por “lo que cobra la competencia”.

3) Ignorar los efectos de promociones y descuentos acumulados.

4) No calcular el impacto del precio en el flujo de caja.

5) Usar precios bajos para competir sin medir el costo financiero que
implica.

Estos errores silenciosos erosionan tu utilidad sin que lo notes hasta que ya
es demasiado tarde.

3. Como entender tu punto de equilibrio de forma practica

No se trata solo de saber cudnto cuesta producir, sino de entender:

e Cudntas unidades necesitas vender para no perder.
e Cudnto margen queda después de pagar gastos fijos y operativos.
e Qué tan cerca estds de ese punto con tu precio actual.

BSTFN te permite visualizar si tu estructura de precios genera utilidad o solo
mueve volumen.



@ BST FinanceNavigator

4. Impacto real de los descuentos en tu utilidad

Un 10% de descuento no significa que ganas 10% menos. Puede significar
que pierdes toda la utilidad.

Este tipo de decisiones debe analizarse con datos reales:
e :Qué margen de absorcion tiene tu producto?
e :;Qué volumen adicional necesitas para compensar el descuento?
e ¢A qué nivel de descuento llegas al punto de no rentabilidad?

BSTFN te ayuda a simular estos escenarios para decidir sin poner en riesgo
tu estructura financiera.

5. Estrategias para fijar precios con visién de rentabilidad

Definir margenes segun el tipo de producto, canal y cliente.

Incorporar valor percibido en lugar de solo costo.

Ofrecer paquetes o combos que optimicen el margen global.

Revisar el precio no solo al alza: también para detectar sobreprecios que
darian volumen.

La clave estd en que tu precio tenga légica comercial, financiera y
estratégica al mismo tiempo.
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6. Cémo usar BST FinanceNavigator (BSTFN) para validar tu

politica de precios

BSTFN interpreta tu estructura de costos, ventas y rentabilidad para
mostrarte si tus precios generan retorno real. Con solo cargar tu informacion
contable, puedes:

e Visualizar el impacto financiero de distintas politicas de precios.

e Simular cémo afecta un cambio de precio en tu flujo operativo.

e Ver si estds subsidiando productos no rentables o si puedes mejorar
margenes ocultos.

e Tomar decisiones con base en datos, no intuicion.

7. Cierre: tu rentabilidad comienza con tu precio

No hay estrategia financiera sélida sin una politica de precios consciente. Tu
rentabilidad, tu flujo y tu sostenibilidad dependen directamente de cudnto
cobras y cdémo defines ese numero.

No vendas solo para facturar. Vende para ganar. Y gana sabiendo que cada
decision de precio estd alineada con la salud de tu negocio.

EvalGa hoy si tus precios estdn sumando... o restando.

1
VISITA:

2 3

ANALIZA:

CARGA:

Tus Estados Financieros

Si tu estructura de comisiones
es rentable o solo aparente.

BSTFinanceNavigatorMexico.com

»
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¢Markup o Margen de Utilidad? Comprendiendo la
Diferencia para una Mejor Rentabilidad

En el mundo de los negocios, conocer tus costos y como estableces tus
precios puede ser la diferencia entre una empresa rentable y una que
apenas sobrevive. Sin embargo, muchos empresarios, emprendedores e
incluso personal financiero confunden dos conceptos clave: el margen de
utilidad (profit margin) y el margen sobre costo (markup). Aunque estdn
estrechamente relacionados, su aplicacién e interpretacion pueden generar
distorsiones graves en la toma de decisiones comerciales y financieras.

Introduccion: ¢Vendes... pero no ganas lo que esperas?

Una de las decisiones mds importantes —y a la vez mds malinterpretadas—
en cualquier negocio es codmo fijar el precio de venta de sus productos o
servicios. Muchos empresarios se enfocan en cubrir costos y aplicar un
porcentaje ‘loégico, pero sin saber si realmente estdn generando
rentabilidad. Otros creen que vender mds es ganar mads, sin entender que un
pequefo error en el cdlculo de precios o en la aplicacién de descuentos
puede borrar por completo la utilidad.

Este E-book tiene como objetivo
ayudarte a establecer precios
rentables, sostenibles y
financieramente inteligentes. Aqui ‘
descubrirGs por qué calcular tu

utilidad sobre el precio de venta
(y no sobre el costo) es la mejor
estrategia, cdmo evitar pérdidas
invisibles y cémo visualizar todo

esto con claridad gracias a BST
FinanceNavigator (BSTFN).
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El método tradicional para fijar precios consiste en sumar un porcentaje de
ganancia al costo. Por ejemplo:

- Costo del producto: $100
- Porcentaje de ganancia deseado: 40%
- Precio de venta: $100 + 40% = $140

Aunque parece correcto, este cdlculo en realidad no refleja el margen real
sobre la venta. ¢Por qué? Porque ese 40% se calculd sobre el costo, no sobre
el precio final. En términos reales, la utilidad sobre el precio es menor: solo
$40 de $140, es decir, un 28.57% de margen.

El resultado: crees que ganas 40%, pero realmente estds ganando mucho
menos. Este error es comin y puede afectar gravemente tus decisiones,
especialmente si ofreces descuentos o si tus costos se elevan
repentinamente.

Una forma mds precisa y estratégica de fijar precios es calcular el margen
sobre el precio de venta. Este método responde a la pregunta: “¢cQué
porcentaje de cada peso que ingreso representa ganancia?”

Ejemplo:

- Costo del producto: $100

- Margen deseado sobre venta: 40%

- Precio de venta = Costo [ (1 - Margen deseado)
- Precio de venta = $100 / 0.60 = $166.67

Aqui si estds asegurando que el 40% del precio que cobras sea utilidad real.
Este enfoque no solo protege tus mdrgenes, sino que también permite
absorber descuentos sin sacrificar rentabilidad.
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3. Formulas simples que marcan una gran diferencia

Entender la diferencia entre calcular sobre el costo y calcular sobre el precio
final es clave. A continuacién, se presentan ejemplos comparativos de
ambos métodos para un costo base de $100:

« Método tradicional (utilidad sobre costo):

- 40% sobre $100 = $140
- Ganancia: $40
- Margen real sobre venta: 28.57%

- Método recomendado (morgen sobre precio):
- Deseas 40% de margen

- Precio de venta = $100 / 0.60 = $166.67

- Ganancia: $66.67

- Margen real: 40%

Conclusion: con el mismo costo, el método tradicional genera menos
utilidad. El margen sobre el precio es mds exacto, protege tu rentabilidad y te
da una vision real del beneficio.
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4. Impacto de los descuentos sobre tu rentabilidad

Una vez definido un margen adecuado, ofrecer descuentos sin analizar su
efecto puede arruinar la utilidad. La siguiente tabla muestra el impacto de
los descuentos sobre un precio de venta de $166.67, con un margen original
del 40%:

Descuento ;Z‘:Se::zz Utilidad | Margen
0% $166.67 $ 66.67 40.00%
5% $158.33 $ 58.33 36.86%
10% $150.00 $50.00 33.33%
15% $141.67 $ 4167 2941%
20% $133.33 $ 33.33 25.00%
25% $125.00 $ 25.00 20.00%
30% $ 116.67 $16.67 14.29%
35% $108.33 $8.33 7.69%
40% $100.00 $0.00 0.00%
45% $ 91.67 -$8.33 -9.09%
50% $ 83.33 -$16.67 -20.00%
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Como puedes observar, a partir de un 30% de descuento ya comienzas a
comprometer seriamente tu rentabilidad. Con un 40% o mds, incluso estdas
vendiendo con pérdida.

No necesitas hojas de cdlculo complicadas para implementar estos
principios. Lo importante es tener claridad sobre tres cosas:

2. El margen objetivo sobre el precio de venta.

1. El costo real del producto o servicio. N K.
3. El impacto de los descuentos sobre ese margen.

Aplicando la férmula: -
Precio de venta = Costo [ (1 - margen deseado)

Y evaluando descuentos con anticipacién, puedes proteger la salud
financiera de tu negocio sin renunciar a competitividad.

BST FinanceNavigator

BST FinanceNavigator (BSTFN) es una plataforma que transforma tus
estados financieros en una guia estratégica facil de interpretar. Con solo
cargar tu Balance General y Estado de Resultados, puedes visualizar en
segundos los mdrgenes reales de tu operacién, el impacto de tus decisiones
de precios, y los riesgos financieros asociados a descuentos o sobrecostos.
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Con BSTFN puedes:

1. Analizar cémo afecta tu margen cada producto o servicio vendido.

2. Simular el impacto de distintos porcentajes de descuento.

3. Medir la rentabilidad real en funcidn de ingresos y costos.

4. Detectar si estds perdiendo utilidad por errores en tu politica de precios.

Ademds, puedes tomar decisiones mds rdpidas, respaldadas por datos
visuales y recomendaciones personalizadas segun tu nivel de suscripcion.

Conclusion:

El precio que fijas no es solo una cifra: es una decision estratégica que define
la rentabilidad de tu negocio. Aplicar un margen sobre el precio de ventaq, y
no sobre el costo, puede marcar la diferencia entre sobrevivir o crecer con
solidez.

Este E-book te ha mostrado como implementar una metodologia de fijacién
de precios profesional y como evitar errores comunes que pueden derivar en
pérdidas silenciosas. Si a esto le sumas el poder de una herramienta como
BSTFN, tendrds una ventaja competitiva sélida y sostenible.

Con BSTFN puedes:
1.Medir el impacto de tus precios y descuentos en tiempo real.

2.Proteger tu utilidad incluso en entornos competitivos.
3.Disenar estrategias financieras claras, con visiéon y prevencion.

» Correo: info@BSTFinanceNavigatorMexico.com
» WhatsApp: +52 56 1050 9207



